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Vinci Autoroutes explique son mode
de fonctionnement aux élus

Chaque dernier vendredi du mois, -

« Les Vendredis de I'Eco » ont pour

vocation de faire connaitre les entre- -

priseslocales, et de permettre laren-
contre des différents acteurs de
l'économie du territoire et des élus.
Vendredi 28 février, pour la 25° édi-

tion de l'opération, c'est Vinei Auto-

routes qui a ouvert les portes de ses
locaux situés 4 l'échangeur de Saini-
Aubin-de-Blaye surl'autoroute A10.

«Cetterencontre a pour théme «mo-
bilité etinfrastructure » » annonce la
présidente de la Communauté de
communes de I'Estuaire (CCE), Ly-

hﬂmdupmautunwhllem
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deéraud.qmrappellelespartena
riats déja noués entre la collectivité
et Vinci Autoroutes. Elle cite notam-
mentle ZAP Nord Gironde, qui offre
la gratuité du cinquiéme trajet aux
usagers réguliers de I'autoroute en

_direction de la métropole borde-

laise, ainsi que le soutien de la Fon-
dation Vinci aux associations Le Pa-

lais des Louves, les Epiciers de
I'Estuaire ou encore le Groupement

dedéveloppementagricoleetrurale.

Service public
Les visiteurs ont ensuite écouté Ra-

s jaunes. P,
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phaél Martin, le directeur d'exploita-
tion ouest chez Vinci Autoroutes,
faire un rappel historique de la créa-
tion des autoroutes « qui fonc-
tionnent, en délégation de service
public, selon le principe de l'utilisa-
teur payeur ». Il a précisé que le
péage est« une redevance pour ser-

‘vice rendu dont40 % du ticket est re-

verséal'Btat,

La directrice réglonale adjointe
ouest Atlantique, Zineb Kamal, a
abordé les themes de la sécurité
pour les usagers et pour les
« hommes en jaunes » qui subissent -

l'autoroute, de la diversité et de l'in-
clusion, ainsi que de I'engagement
pour l'environnement. Sur ce der-
nier point, elle a souligné que « 98 %

¢ des déchets sont valorisés, 'écono-

mie de la ressource en eau et l'arrét
des produits phytosanitaires sur les
espacesverts».

Le chefdu district centre Atlantique,

- Fabrice Boucher, a ensuite prisla pa-

role pour évoquer'accueil client, les
bornes de recharges présentes sur
100 % des aires de service, les em-
plois locaux occasionnés par le tra-
vail avec les entreprises locales, etla
valorisation des produits du terroir
Une visite instructive pour l'en-
sembledes participants.

Philippe Rucelle
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